Инвестиционное предложение
1. Название проекта и сведения об организации:

Название проекта:  ОАО «Минский подшипниковый завод» Проект технического развития роликосферического производства подшипников на 2010-2020 г.г.
Место реализации проекта: 220026,  Республика  Беларусь,   г. Минск, ул. Жилуновича, 2.

Полное наименование организации:  Открытое акционерное общество «Минский подшипниковый завод»

Форма собственности: частная с преобладающей долей государства

Дата регистрации: 10.02.2000 г.

Размер уставного фонда:  2107 тыс. долл. США 
Распределение уставного фонда в долях:

- государство – 99,59 %

- прочие участники – 0,41 %

        2.   Характеристика рынка
Описание текущей тенденций развития отрасли: 

- емкость рынка: 45 млрд. долл. США
- основные игроки: SKF (Швеция), FAG – INA (Германия), Timken - Torrington (США)
- степень государственного регулирования: низкая
Основные показатели развития отрасли: 
- годовой объем промышленного производства:  665,6 млрд. руб.
- рентабельность продаж в отрасли:  30,6 %

- среднемесячная номинальная заработная плата работников в отрасли:  3237,0 тыс. руб.

        3.    Описание проекта:

Характеристика намечаемой к выпуску продукции:

- основные потребители:   на  внутреннем  рынке – конвейерные предприятия Республики Беларусь РУП «МТЗ»,  ОАО «МАЗ»,  ОАО «БелАЗ»,  ОАО «Борисовский завод «АГУ», ОАО «Белкард», РУП «Гомсельмаш», ОАО «Амкодор», РУП «ВЗТЗЧ», ОАО «МЗКТ»,  ОАО «Бобруйскагромаш»,   РУП  «БЗТДиА»,  РУП завод   «Могилевлифтмаш»,    ОАО  «Бобруйский   машиностроительный   завод», ОАО  «Лидсельмаш», ОАО «БЗА»;
на  внешнем  рынке – предприятия металлургической и горнодобывающей промышленности,  предприятия деревообрабатывающего и целлюлозно – бумажного производства,  автотракторное  и  сельскохозяйственное машиностроение,  нефтедобывающий   и   топливно – энергетический    комплекс.
- основные конкуренты: ЕПК,  SPZ Group,  ЗАО «Вологодский  ПЗ»,   ООО "Средневолжский  ПЗ",   ОАО   "Харьковский  подшипниковый  завод", ОАО «10-ГПЗ», АО "СКФ Украина";

- каналы сбыта продукции: «прямые» договора и товаропроводящая сеть предприятия
Общие инвестиционные затраты по проекту:

общие инвестиционные затраты - 73 390 тыс. долл. США,

     в том числе:

     капитальные затраты - 69 605 тыс. долл. США.
Потребность в финансировании проекта за счет инвестора:  - 

Форма участия инвестора в проекте:

  FORMCHECKBOX 
 приобретение пакета акций:         %; 

  FORMCHECKBOX 
 доли в уставном фонде:                %; 

  FORMCHECKBOX 
 создание совместного предприятия;

  FORMCHECKBOX 
 иные формы (указать):   

  Направление использования инвестиций:

  FORMCHECKBOX 
 исследования и разработки;

  FORMCHECKBOX 
 строительство;

  FORMCHECKBOX 
 подготовка производства;

  FORMCHECKBOX 
 закупка оборудования;

  FORMCHECKBOX 
 приобретение недвижимости;

  FORMCHECKBOX 
 пополнение оборотных средств;

  FORMCHECKBOX 
 другое (указать): 

Необходимость импортных поставок: 

  FORMCHECKBOX 
 оборудования;

  FORMCHECKBOX 
 материалов и сырья; 

  FORMCHECKBOX 
 технологии; 

  FORMCHECKBOX 
 комплектующих;

  FORMCHECKBOX 
 иное (указать): 

Показатели деятельности:

	Год реализации проекта
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	Предполагаемый объем продаж продукции, тыс. долл. США
	56144,0
	60364,5
	67161,0
	76594,0
	85900,6

	Ожидаемая доля рынка (в %)
	0,12
	0,13
	0,15
	0,17
	0,19

	Предполагаемый объем экспорта, тыс. долл. США
	31609,1
	33502,3
	37811,6
	44884,1
	51626,3

	Доля экспорта в объеме продаж (в %)
	56,3
	55,5
	56,3
	58,6
	60,1


 - предполагаемая доля экспорта по основным странам (регионам):
 доля экспорта в объеме продаж в 2020 г. - 64,6 %:

         в том числе по странам (регионам):

 ближнее зарубежье (Россия, Украина) - 44,6 %;

 дальнее зарубежье (страны Европы, Азии и Ближнего Востока) - 20,0 %;

- количество работников, необходимых для реализации проекта:   3185 чел.     
- иные значимые характеристики.
       4.   Перспективность и конкурентные преимущества

Описание имеющейся инфраструктуры: 

 FORMCHECKBOX 
 ж/д и автотранспортный доступ

 FORMCHECKBOX 
 склады хранения, логистические терминалы

 FORMCHECKBOX 
 возможность дальнейшего расширения производства и установки дополнительных мощностей

 FORMCHECKBOX 
 возможность создания необходимой инфраструктуры за счет средств бюджета

 FORMCHECKBOX 
 иная (указать): 

Степень готовности производства: на имеющихся производственных площадях
Стратегические преимущества: 

 FORMCHECKBOX 
 доминирующее положение на внутреннем рынке, 

 FORMCHECKBOX 
 комплексность и непрерывность технологического процесса, 

 FORMCHECKBOX 
 логистическая составляющая, 

 FORMCHECKBOX 
 менеджмент компании,

 FORMCHECKBOX 
 ценовой фактор 

 FORMCHECKBOX 
 другие (указать): 

Выгоды инвестора от участия в проекте: 

 FORMCHECKBOX 
 выход на рынок,

 FORMCHECKBOX 
 доступ к крупным подрядным работам;

 FORMCHECKBOX 
 участие в системе госзакупок, 

 FORMCHECKBOX 
 возможность использования местного сырья

 FORMCHECKBOX 
 предоставляемые льготы

 FORMCHECKBOX 
 иные (указать): 

5. Предварительные показатели эффективности проекта

Выручка, без НДС (после выхода на проектную мощность) – 70730,9 тыс. долл. США;
Простой срок окупаемости проекта (PBP): - 7 лет 6 месяцев;        

Динамический срок окупаемости проекта (DPBP): - 8 лет 6 месяцев;
Внутренняя норма доходности (IRR) -8,16 %;

Чистый дисконтированный доход (NPV)  - 6140 тыс. долл. США.

6. Контактная информация

Ответственный исполнитель: Дембовский Н.Н. – главный инженер.
Телефоны раб: 295-10-24, моб. 8029-260-73-07
Факс 295-13-44
e-mail mpz@mpz.com.by
Дата составления инвестиционного предложения: 04.05.2012 г.
Генеральный директор





А. Ф. Лабусов
